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INSCRIPCION VIRTUAL
14,15, 16,17 y 18 de Junio

Auditorio

4 11:00 h a 11:30 h - Apertura Institucional RETOS

A !’ <

D®. Xiana Méndez, D. nﬁngel Asensio, D. José Terreros
Secretaria de Estado de Presidente de la Cdmara de Director de IMEX-Impulso
Comercio Comercio de Madrid Exterior

Mesa Redonda

a 11:30 h a 13:15 h - 20 afios de comercio Exterior en Espaiia. Presente y futuro

A comienzos del siglo XXI un nuevo objetivo se consolidd con fuerza en la economia
espafiola: la internacionalizacion y la expansidn de las empresas por el mundo coincidiendo
con el fenomeno de la globalizacion que obligo a la internacionalizacion, momento en el

mercado unico, sélo, dejo de valer.

El avance del sector exterior espafiol en las dos ltimas décadas ha sido significativo y en él
ha tenido mucho que ver las acciones desarrolladas por el Gobierno de Espafia encaminadas
a una correcta Politica Comercial del Estado. Una estrategia definida durante afios en la
politica de internacionalizacion de Esparia, de las transacciones exteriores, de la promocion
de las empresas y también de la generacion de las necesarias condiciones para la atraccion

de capital extranjero.

En este panel se analizaran las claves del desarrollo del comercio exterior espafiol, la vision
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de la actual estrategla y el TUTUro del sector exierior espanol. juuales son l1as claves para

continuar el crecimiento de las exportaciones?. Captacion de inversién extranjera.

Se dara a conocer la visidn de especialistas acreditados que ha tenido Espafia con el repaso
de acciones emprendidas en estos Ultimos veinte afios que sin duda servira para entender el
pasado reciente con el fin de abordar los retos en el futuro inmediato. Un anélisis de la actual
estrategia y del futuro del sector exterior para marcar las claves del desarrollo del comercio

exterior espafiol.

D*. Xiana Méndez D*®. Maria Luisa Poncela D. Jaime Garcia-Legaz
Secretaria de Estado de Comercio (SEC 2016-2018) (SEC 2011-2016)

D. Alfredo Bonet D®. Silvia Iranzo D. Pedro Mejia
(SEC 2010-2011) (SEC 2008-2010)) (SEC 2004-2008)

Modera: D. José Maria Triper
Periodista econdmico
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14,15, 16, 17 y 18 de Junio

Auditorio

D. Narciso Casado
Director General de CEOE Internacional y
Secretario Permanente de CEIB

2 @
esa Redonda “ 9:05 h a 10 h - El papel de las empresas internacionalizadas para el crecimiento de la = S

economia espaiiola

Se analizara el presente y futuro del desarrollo internacional de las empresas espafiolas en
una mesa en la que participan las agrupaciones empresariales que contienen empresas que

han sidn v sinnien siendn rasns de éxitn en la exnansion internacinnal
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Visualizacion de los retos actuales y cémo aumentar la competitividad de las empresas en

los mercados internacionales.

D. fiiigo Fernandez de Mesa D. Antonio Bonet
presi de CEOE y Presi del i del Club de Exp e
i de i i (IEE) Inversores Espafioles

D. Fermin Albaladejo D. Joan Tristany
Presidente de CEAJE Director General de AMEC
D. Lavifia-Richi

Consejero Digital de IMEX

&
Mesa Redonda - 10: h - 3 Retos del Sector Exportador ‘%] Lo
Internacionalizaciéon SOSTENIBLE. Internacionalizacion INTELIGENTE. Internacionalizacién %
DIGITAL.

D. David Mufioz, D®. Cristina Rivero,
Jefe del Departamento de Directora del Departamento de Industria
Sosteniblidad de ICEX Energia, Medic Ambiente y Clima en CEOE

D. Raimundo Diaz, D. Ignacio Bartolomé,
Global Head of International CEOQ de How2Go y
Corporations de Auxadi Vicepresidente de ACOCEX

D. José Terreros
Director de IMEX-Impulso Exterior

Mesa Redonda a 11:15 h a 12:30 h - Contratacién y Fiscalidad Internacional

¢ Como gestionar un contrato internacional?. Claves y elementos a evitar en la negociacion de
la contratacidn internacional. Sometimiento a jurisdiccion nacional y arbitraje. Fiscalidad en

los contratos internacionales.

D. Rafael Calvo D. Javier [scar D. Rubén Garcia-Quismondo
Tax Lawyer - Partner en Presidente del Centro Socio Director de Quabbala
Garrigues Iberoamericano de Arbitraje, Abogados y Economistas

CIAR



Medera: D. Augusto Berutich
Head of Tax en Auxadi

Mesa Redonda a 12:30 h a 13:50 h - La Revolucién del Sector Logistico

Las correctas decisiones de una empresa para adquirir una logistica adecuada puede

implicar grandes beneficios que se reflejan en aumentos de margenes, descensos de costes
de comercializacion, mayor control del flujo de mercancias e incrementos en la satisfaccion
del consumidor. Para conseguirlo se debe cuidar toda la gestion del proceso, desde
produccion hasta la atencidn al cliente. Los relevantes cambios que se han producido en los
usos de la poblacion a la hora de adquirir los productos han transformado el trabajo de los
operadores logisticos. Las tecnologias digitales introducen un fuerte dinamismo en los
mercados y la digitalizacién esté provocando cambios profundos y disruptivos en el
comercio internacional de bienes y servicios, El reto del e-commerce, la gestion de las

devoluciones, el concepto “agile” y su metodologia.

Las nuevas reglas sobre la fiscalidad en el ecommerce, como la aplicacion del IVA en el
comercio electrénico desde el 1 de julio de 2021 en B2C en Aduanas y Aranceles son
conceptos sobre los que cualquier pyme ha de formarse para su correcto desarrollo
comercial digital (como las novedades con respecto a los aranceles por operaciones

inferiores a 22 euros).

D. Nicolds Mouze, D. Francisco Aranda,
Director de marketing y ventas de Presidente de UNO
DHL Express Espafia

D*. Eva Pedruelo, D. Antonio Jiménez,
Asesora C i dela Director de Aduanas de
Subdireccién General de Gestion DHL Express
Ad del Depar de

e Impuestos Especiales de la AEAT.

-

Modera: D. Fernando Lavifia-Richi,
Consejero Digital de IMEX

Mesa Redonda 2 13:50ha14h - Clau

D. Antonio Garamendi
Presidente de CEOE
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Formato: Presencial y Virtual

INSCRIPCION PRESENCIAL INSCRIPCION VIRTUAL

Auditorio
Mesa Redonda a 10:00 h a 11:30 h - Herramientas de Ayuda para la Pyme Exportadora

Esta Mesa redonda tendra dos paneles. En el primero se expondran las soluciones que
ofrecen las principales Administraciones que promueven la internacionalizacion empresarial
para gue las empresas comiencen o afiancen su proceso de internacionalizacion. Siempre es
preciso hacer una valoracion y utilizar las herramientas para el desarrollo empresarial en el
exterior, pero ante la cambiante coyuntura internacional actual, todavia es mas necesario.
Hay que contar con programas y planes sectoriales, de capacitacion y de ayuda, que estan a
disposicion de las empresas espafiolas. Informacion precisa, anticipacion, recursos
financieros, formacién, uso de la tecnologia y digitalizacién, son conceptos que se pueden
llegar a adquirir por parte de cualguier empresa gracias a los apoyos de las administraciones

que estan al servicio del crecimiento empresarial en el exterior.

Un segundo panel versara sobre los apoyos y herramientas financieras de las que puede

disponer una pequefia empresa en su expansion internacional.

a 10:00 h - 10:45 h Administraciones comprometidas con el fomento de la exportacion

D. Alberto Cerdan, D. Rodrigo Tilve D*. Elsa Salvadores
Direccién General de i jero de iay i General de la
Cooperacion Institucional y Empleo de la Comunidad de Camara de Comercio de
Coordinacién de ICEX. Madrid Madrid

Modera: D. José Maria Triper
Periodista Econdmico

a 10:45 h - 11:30 h Finanzas para la internacionalizacion

~

A

D. Fernando Salazar D. José Carlos Garcia de Quevedo
Presidente de CESCE Presidente de ICO

£

Dfia. Ana Cebrian, D. Pedro Embid,
Directora adjunta de Desarrollo de Director General de Avalmadrid
MNegocio de COFIDES




Apertura

Mesa Redonda

" ——

D®. Maria Rodriguez de la Ria (modera)
Directora de informacidn y asesoramiento
personalizado en ICEX

a 12:00 h a 12:30 h - Apertura Institucional

D. Jaime Ussia, D. Javier Ferndndez-Lasquetty, D*. Begofia Villacis.
Presidente de IMEX Consejero de Hacienda y Funcién Vicealcaldesa de Madrid

Piiblica de la Comunidad de Madrid

D. Angel Asensio, D, Maria Pefia.
Presidente de la Camara de Consejera delegada de ICEX
Comercio de Madrid

a 13:00 h a 14:10 h - Madrid, Valor de una Marca

Madrid en el mundo. La capital de Espafia es puntera en muchas cosas, habiéndose
posicionado en 2020 como la tercera ciudad el mundo mas atractivo para los negocios y el
empleo. ;Sabes cuél es el Valor de la marca Madrid? El Valor de |la ciudad de Madrid,
fortalezas de ciudad y de regidn que proyectan la imagen y la reputacion de Madrid. El valor

de la Marca Madrid y su influencia en las marcas de las empresas madrilefias y espafiolas.

D. Pedro Gonzalez Torroba D. Félix Losada, D. Raiil Diez Vazquez,
Coordinador General de Director General Fundacién Director de Comunicacién
Economia, Comercio, Madrid por la Competitividad y Marketing de IFEMA
Consumo y Partenariado del Madrid
Ayuntamiento de Madrid

Moedera: D. Pablo Lopez
Director del Foro de Marcas
Renombradas

i
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Sala de Conferencias

~ 10:00 h - 10:30 h Agile Marketing: Internacionalizar mas Rapido

Para llegar a nuevos mercados, internacionalizar y posicionar en el momento actual hay que

trabajar con agilidad, rapidez y eficiencia.

La nueva demanda competitiva obliga al sector empresarial a revisar y redisefiar la vision
comercial, asi como las estrategias que le permitan llegar primero al mercado, permanecer

de forma sostenible y quedarse con la porcion de tarta mas relevante.

Es necesario que la empresa pueda anticipar, analizar necesidades con focalizacion, disefie

estrategia y ejecute acciones asertivamente de acuerdo con esas necesidades.

Estamos en un mundo cambiante por lo que es importante también que la empresa sea
capaz de adaptarse al cambio. Agile Marketing es una de las respuestas, o solucidn, a la

meinra nomnetitiva v eomereial del nenacio
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Desde Agile Project Agency (APA) hacemos un llamado de atencidn a entender la premura
empresarial de reconfigurar sus equipos de marketing para que puedan trabajar de forma

rapida, con una gran capacidad de adaptacion y flexibilidad.

¢ Qué logras cuando desde APA mejoramos tu proceso de marketing?

Algo muy importante, logras que tu negocio pueda atraer, captar y retener a aquellos

mercados potenciales a los cuales se desee y pueda llegar.

También potenciar las palancas que hacen que tu negocio logre sostenibilidad comercial,
como mayor satisfaccion del cliente , mas compromiso interno, mejora notable en la gestion

de los equipos y ejecucion de proyectos, transparencia y por supuesto mejora en coste.

Diia. Milagros Ruiz Barroeta D. Marcos de la Vega Lépez
Cofundador Agile Project Agency Cofundador Agile Project Agency

« 10:30 h - 11:00 h La internacionalizacion del sector servicios, Auxadi caso de éxito.

Auxadi es una firma espafiola de servicios profesionales que ofrece soluciones en 50 paises
a través de sus 22 filiales internacionales. En esta conferencia, descubriremos mas sobre su
modelo de negocio, su propuesta de valor y como aprovechar las oportunidades de la

internacionalizacién como palanca de crecimiento.

D. Victor Salamanca

GEO de Auxadi
- 11:00 h - 11:30 h La importancia de la Propiedad Industrial para las pymes %’ 5%
A\
- ARE
Las empresas que tienen Derechos de Propiedad industrial son de mayor tamafio y generan
mas beneficios. De ahi la importancia de proteger las innovaciones y establecer una
adecuada estrategia de Propiedad Industrial en consonancia con la estrategia general de la
empresa y asi conseguir ser mas competitivas.
D®. Susana de Miguel ,
Jefa de Servicio de Apoyo a la Empresa en la OEPM
= 11:30 h - 12:00 h Comercio electrénico y marketplaces: ; Somos conscientes del % Fror
potencial? ;Como podemos rentabilizarlo? - ARA

Todos intuimos el potencial que ofrece el comercio electrénico, en particular el realizado a
través de plataformas digitales/marketplaces. {Por qué resulta complicado rentabilizar este

canal? Jorge Andreu, Director de Desarrollo Digital, da cuenta de las oportunidades del e



Commercey como ICEX acomparia a la empresa espafiola cuando se internacionaliza para

optimizar su actividad, entre otros, a través del programa eMarket Services.

Jorge Andreu,
director de desarrollo digital de ICEX

~ 12:30 h - 13:00 h Reglas Incoterms® 2020

Antes de jugar hay que conocer las reglas. Y es por ello por lo que las Reglas Incoterms®
2020, son una necesidad absoluta para que las empresas puedan iniciar el camino de la
internacionalizacion. Ya sea que estés cumpliendo pedidos, preparando envios para el
transporte o un certificado de origen, utilizar el Incoterm adecuado en tus contratos es
esencial. La ponencia ofrecerd una comprension basica de las Reglas Incoterms® 2020 y

cémo utilizarlas adecuadamente.

D. Antonio Cuadra
Socio director de IcomexCampus

~ 13:00 h - 13:30 h Recomendaciones de logistica y transporte para venta internacional
B2By B2C

Principales tendencias y oportunidades en el ambito de transporte internacional, desde el
crecimiento del e-commerce, la importancia de la sostenibilidad y de la digitalizacién.
También se detallaran las soluciones de transporte y logistica para realizar envios
internacionales B2C e importaciones o exportaciones B2B, muestras, documentacion y

pagueteria.

D. Nicolas Mouze,
Director de marketing y ventas de DHL Express

4 13:30 h - 14:00 h Créditos documentarios: garantia y estrategia de financiacion

El crédito documentario permite al exportador disponer de una seguridad de cobro con
anterioridad a la expedicion de la mercancia. Por su parte, el importador tendra la seguridad
de que su obligacion de pago sélo se producird cuando el exportador haya aportado
documentacion acreditativa suficiente de la expedicion de la mercancia deseada. Pero, jes
suficiente con pedir un crédito documentario?; Qué condiciones deberia contener para

garantizar el pago?;Y la financiacion?

Conoce las respuestas en esta conferencial

Carme Ldpez Sierra,
Nirartnra da Trada Einanea da Ranen Sshadall




~ 16:00 h - 16:30 h Internacionalizarse en la era Digital: Banco Sabadell y Opportunity
Network

En el actual contexto pos-CQVID, las empresas en Espafia han optado por expandirse hacia
nuevos mercados. En esta época de tantas incertidumbres, los directivos de muchas
compafiias acuden a las nuevas herramientas digitales para encontrar nuevos socios en los
mercados internacionales para vender, comprar o levantar capital. Desde Banco Sabadell te
presentamos las grandes ventajas que te ofrece Opportunity Network para crecer mas alla de
tus fronteras y encontrar nuevos clientes y proveedores de confianza, seleccionados por los

principales bancos internacionales.

;Qué nuevas oportunidades se presentan ante el nuevo contexto mundial y como pueden
beneficiarse los empresarios espafoles? ;Qué hacen las empresas para encontrar socios de
importacion/exportacion durante la pandemia? Es posible encontrar socios fiables en tu
mercado de interés si no conoces a nadie alli? Si no es posible viajar al mercado de interés,

¢;es viable pensar que se puede trabajar alli con alguien de confianza?

En esta sesion comentaremos la experiencia de las empresas gue utilizan la mayor red de

directivos a nivel mundial, Opportunity Network.

D. Nizami Namazov,
Vicepresidente de desarrollo de negocio de Opportunity Network

4 16:30 h - 17:00 h El futuro de los negocios en la Repuiblica Popular China

La conferencia tratara de la situacion econdmica en China en los préximos afios y cémo

hacer negacios en el pais.

Quabbala es una firma de abogados y economistas especializada en el area del derecho civil,
mercantil, laboral, financiero y tributario y en el area de consultoria estratégica para la

direccidn y asesoramiento financiero en el ambito de la internacionalizacion de empresas.

Constituida por una red de profesionales con amplia experiencia internacional en asesoria

financiera, consultoria, gestion estratégica y lanzamiento de proyectos de nueva creacion.

Rubén Garcia-Quismondo Pereda,
Socio Director de Q A y

4 17:00 h - 17:30 h Alianzas Estratégicas y Cooperacion Empresarial para la
internacionalizacion

¢ Como benefician la Cooperacion y las Alianzas Empresariales a los pracesos de
internacionalizacion? Férmulas de cooperacion para la internacionalizacién; Joint ventures y
Consorcios de Exportacion.

Conoce las claves para crear alianzas duraderas y exitosas. Metodologia y caracteristicas.
Durante la ponencia también se presentara el Programa de Cooperacion Empresarial y

Alianzas de la Ventanilla Unica Internacional (VUI) de la Comunidad de Madrid.
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D. David Camnicer D. Jacobo Pérez Soba,
Director de Consortia C: Coordi illa Unica

~ 17:30 h - 18:00 h Bangladesh. Oportunidades de comercio e inversion

Si bien China, el gigante tractor de toda la zona, centraba toda la atencion, con la pandemia
las empresas estan viendo que es necesario diversificar y no depender de un Unico mercado.
Por ello, el resto de paises del area se estan viendo beneficiados. Bangladesh ofrece grandes
oportunidades en sectores como la energia, el transporte y los sectores ambientales para las
mejores empresas internacionales. En esas mismas areas, las empresas espafiolas ofrecen
la tecnologia méds moderna, la experiencia de clase mundial y la capacidad de localizacion
que no tiene comparacion. El pais tiene una posicion geoestratégica Unica cerca de la India,
China y la region de ASEAN. También tiene un mercado doméstico de rapido crecimiento con
aproximadamente 165 millones de personas. Bangladesh cuenta, ademas, con una politica
industrial actual que ofrece incentivos fiscales especiales en sectores como la agricultura,
procesamiento de alimentos, la construccién naval, las energias renovables, el turismo, las

TIC, las rapas, los productos farmacéuticos y sector de la ceramica.

D. Redwan Ahmed
C jero C: ial de en Espafia

~ 18:15 h - 18:45 h Conquista Asia a través de Hong Kong

Descubre las oportunidades que ofrece Hong Kong como lanzadera para abrir y expandir los
mercados asiéticos.
Su papel como hub comercial, financiero y logistico hacen de la ciudad el destino preferido

por las empresas con planes de expansion en la region.

Fernando de la Cal Gonzdlez,
Deputy Head, Investment Promotion Invest Hong Kong
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Apertura a 10:00 h a 10:05 h - Apertura Institucional de la Jornada

D. José Luis Bonet,
Presidente de la Camara de Comercio de Espafia

Mesa Redonda

*

a 10:05 h a11:15 h - Acceso a los fondos de la UE y de otros organismos internacionales -‘“ -

" x®

Cémo una Pyme puede acceder de manera realista a los fondos comunitarios para su

desarrollo internacional. Tipologia de fondos y ayudas financieras para la expansidon en el

exterior. Organismos multilaterales que fomentan el crecimiento.

D. Julian Lépez-Arenas, D*®. Marga Ramos, D*. Gema Sacristan,
Director de Competitividad de Directora de asesoriay Directora General de BID
Camara de Espafia gestion de fondos europeos INVEST
en Consultrans
=
Modera: D. Rafael Hoyuela,
Internacional, Jefe de Al
Estratégicas Internacionales de Camara de Espana
Mesa Redonda a 11:30 h a 12:45 h - Gestién del talento. Nuevos servicios % (?\"’f'..n
®

La gestion del talento humano, del capital humano, es un conjunto integrado de procesos de
la organizacion, disefiados para atraer, gestionar, desarrollar, motivar y afianzar a los

colaboradores.5 puntos clave para gestionar el talento.

D*. Monica Castilla, D®. Maria Encinas, De. Lidia Lopez,
Jefa de Area del Departamento  Jefa de la Escuela de Negocios Head of Talent Management de
de Difusién, Comunicacién y de la Cdmara de Comercio de Auxadi
Relacién con la Empresa de la Madrid
OEPM

- -

Maria José Molina Garcia, Modera: D. David Navarro,
Secretaria General de Planeta Subdirector de Empleo,
Formacién y Universidades en Formacién y Emprendimiento de

Madrid Cémara de Espafia

Mesa Redonda « 13:00 h a 14:10 h - Cooperacién para la recuperacién (%%]

Cooperacion empresarial para la recuperacién global. Como paliar la incertidumbre de las
posibles empresas exportadoras. La cooperacion empresarial es la base para animar a las

pymes en su salida al exterior, paliando su deficiencia del tamafio para el acceso a los



mercados internacionales.

D. Juan Miguel Marquez,
director de Cooperacién Institucional de

ICEX

-

P\ - S

D. Carlos del Hoyo
Director de Promocién y
Marketing internacional del
Consorcio del Jamén Serrano

Espanol

4

D. Eduardo Sdnchez-Mateos
Subdirector General de Tecnove
Fiberglass

D. José Miguel Galera Director
General de SUBTERRA
Ingenieria - UPM

P
Modera: D. Jacobo Pérez-Soba
Coordinador Ventanilla Unica

Internacional

Mesa Redonda

a 15:30 h a 17:30 h - El papel de

El compromiso compartido para el desarrollo politico, econémico, empresarial y social.

2

D. Ricardo Santamaria,
Director de Riesgo Pais y
Gestién de Deuda en CESCE

D. Ignacio Salafranca
Asesor Internacional de
Presidencia de CEOE y
Vicepresidente de la Fundacién
Eurcamérica

D. Raimundo Diaz,
Global Head of International
Corporations de Auxadi

Diia. Pamina Gonzalez,
directora de How2Go e
IFEMA en Colombia

D. Xavier Urios,
Gerente General de la
Cémara de Comercio de
Espaia en el Perd

D. Alejandro Gémez,
Director Ejecutivo de la
Cdmara de Comercio de

Esparia en Brasil

Modera: D. Jaime Montalvo,
Director de Internacional de
Cémara de Espafia
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Esta mesa redonda acercara la realidad del continente africano a las empresas espafiolas
mediante una informacion precisa y analizada por expertos de las organizaciones espafiolas,
verdaderos observatorios de las economias africanas. Se abordard la importancia que puede
tener Espafia en el desarrollo econémico de Africa y el interés reciproco sobre el comercio e
inversion en el continente. También las acciones y programas de los multiples organismos y
alianzas supranacionales. Se analizaré la coyuntura actual del continente africano en sus
distintos contextos: seguridad juridica, posibilidades de comercio e inversion, oportunidades
de los distintos sectores en los que Espafia cuenta con importante liderazgo en el mundo, y
se presentaran distintos documentos y trabajos indispensables a tener en cuenta por las

empresas espafiolas que decidan su expansién en Africa.

D. José Luis de Matos Agostinho, D. Miguel Edjang Angue,
Embajador Extraordinario y Embajador Extraordinario y
i iario de la iblica de i iario de la liblica de
Angola en el Reino de Espaiia Guinea Ecuatorial en Espaifia

D. Enrique Fanjul, D. Carlos Arola,
CEO de Iberglobal Vicepresidente y Consejero de
Internacionalizacién de la
Cambra de Tarragona. CEO en
Arola Internacional

D. Daniel Vives, Modera: D. Jaime Montalvo,
Partner de INAFRICA Director de Internacional de Cdmara
Strategy de Espafia

Messhedonda 4 11:15 h a 12:15 h - Transformacién del sector agroalimentario y su futuro en el contexto

global

El sector agroalimentario es un protagonista fundamental para la recuperacion del Sector Exportador. No
hay duda de que la pandemia mundial provocada por el COVID-19 ha marcado un antes y un después en
todos los sectores. Ahora la industria agroalimentaria también debe incorporar la trasformacion digital,
para continuar creciendo con éxito en los mercados internacionales. Una de los objetivas prioritarios de
la industria agroalimentaria serd aumentar los niveles de produccion, reduciendo los recursos destinados
para ello. Por otro lado, estamos sufriendo un constante cambio de los hébitos de consumo, que tienen
cada vez un componente mds digitalizado. En este contexto, las industrias agroalimentarias deben
apoyarse en la multicanalidad digital como via para diversificar sus mercados y alcanzar la

internacionalizacion de sus negocios.

D®. Verdnica Puente D. Amador Lopez. Experto en D. Ignacio Bartolomé
Directora de Internacional Agricultura de Precisidn e CEO de How2Go y
de FIAB Inteligencia Artificial. Caso de éxito Vicepresidente de ACOCEX.
agrobserver

D. Fernando Lavifia-Richi,
Consejero Digital de IMEX (modera)

4 12:30 h a 13:30 h - Conversatorio sobre las conclusiones de la Semana de la

Internacionalizacion 2021
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D*. Inmaculada Riera D®. Trinidad Jiménez. Directora D. José Terreros
Directora General de la Cdmara de Global de Estrategia de Asuntos Director de IMEX-Impulso Exterior
Comercio de Espafia Piiblicos de TELEFONICA y

Presidenta del Comité Bilateral
Hispano-Colombiano

02 16 32 46

EH Horas Minutos Segundos
INSCRIPCION PRESENCIAL INSCRIPCION VIRTUAL
16 de Junio 14,15, 16,17 y 18 de Junio

Moneda Unica, organizador de la Feria IMEX-Madrid, celebra este afio su , por lo cual,
esta edicion de la Feria va a ser muy especial y contara con grandes novedades tanto en su
duracion, formato, como en los contenidos y su programa. Este afio, por la situacién, se ha visto

conveniente trasladar las fechas de celebracion de la Feria al mes de junio.

Organizador
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